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Конкурренція, какъ двигатель современной экономической жизни. 

( П У Б Л И Ч Н А Я Л Е К Д І Я ) . 

В ъ обыденной жизни наыъ часто приходится слышать о конкур-
ренціи. Такой-то фабриканта не выдержалъ конкурренціи другихъ пред-
принимателей и разорился; в ъ другомъ случаѣ торговецъ съ успѣхомъ 
одержалъ верхъ надъ своими конкуррентами по продажѣ товара-и на-
жмлъ состояніе. Что же это за сила, которая возноситъ однихъ и низ-
вергаетъ въ бездну разоренія другихъ? 

Возьмемъ случай покупки какого-нибудь товара потребителями. Н а 
рынкѣ имѣется опредѣленпое количество этого товара. Нѣсколько липъ 
желаютъ пріобрѣети его и вступаютъ между собой въ соперничество, 
одинъ старается дать больше другого; по мѣрѣ возростанія даваемой 
цѣны, часть покупателей отступаетъ, наконедъ, товаръ покупается тѣми, 
которые въ борьбѣ за него дали высшую дѣну. Остановимся на дру-
гомъ случаѣ—сдачѣ квартиръ домохозяевами. В ъ городѣ существуетъ 
несколько пустыхъ квартиръ, которыя предлагаются лидамъ, ищущимъ 
таковыя. Однако, число послТднихъ- меньше, чѣмъ число квартиръ. 
Отсюда возникаетъ между домохозяевами борьба, направленная на то, 
чтобы предпочтительно передъ прочими привлечь к ъ себѣ квартиранта. 
Каждый старается скинуть съ арендной дѣны, обставить квартиру 
привлекательными удобствами и т . п. Соперничество домохозяевъ кон-
чается тѣмъ, что занимаются квартиры, снабженный наибольшими удоб-
ствами и отданный за наиболѣе дешевую дѣну. Изъ этихъ примѣровъ 
ясно, что конкурренція есть борьба нѣсколькихъ лицъ при преслѣдованіи 
ими одной и той же хозяйственнвйцѣли. Моментами, определяющими кон-
куррендію, являются: 1) общая нѣсколькимъ лидамъ хозяйственная 
дѣль, напр., продажа или покупка товара, сдача или наемъ квартиры, 
продажа или покупка рабочей силы и пр.; 2) борьба нѣсколькихъ лицъ, 
выражающаяся въ етремленіи каждаго достигнуть дѣли предпочти-
тельно передъ прочими. Главное ноле дѣйствія конкурренціи—рынокъ, 
т.-е. т а территорія, в ъ предѣлахъ которой происходитъ продажа то-
вара, главные дѣятели—покупатели и продавцы товаровъ и личныхъ 
услугъ. 

Необходимо различать свободную и несвободную конкуррендію. Пер-
вая имѣетъ ыѣсто, когда общественная власть, установпвъ основные 
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принципы современнаго, экономическаго строя, именно ч&еуную соб-
ственность, свободу экономической личности и свободу договора, пре-
доставляетъ соперничающимъ сторонамъ полный просторъ дѣйствія , 
совершенно ве вмѣшиваясь в ъ содержаніе экономической борьбы. В ъ 
противоположность этому, мы имѣемъ дѣло еъ несвободной конкуррен-
ціей, когда самое содержаніе и условія борьбы подвергаются регламен-
таціи и ограниченіямъ власти. 

В ъ экономической литературѣ, впрочемъ, встрѣчается и болѣе ши-
рокое пониманіе свободной конкурренціи, когда подъ ней разумѣютъ 
вообще строй экономической жизни, покоющійся на началахъ само-
стоятельности и личной отвѣтственности хозяйствующихъ субъектовъ, 
на индивидуализмѣ въ широкомъ смыслѣ слова. По словамъ Рошера, 
«свободная конкурренція есть техническое выраженіе для обозначенія 
вообще свободы в ъ экономической области» * ) . Byes отожествляетъ сво-
бодную конкурренцію съ свободной торговлей * * ) . Въ этомъ болѣе 
широкомъ смыслѣ свободная конкурренція, слѣдовательно, обозначаетъ 
свободу хозяйственной дѣятельности человѣка во в с ѣ х ъ формахъ, как ія 
можетъ принять (свобода торговли, свобода труда,f промышленности 
свобода передвиженія и т. д.). 

Конкурренція есть явленіе новаго времени. В ъ древнемъ мірѣ, в ъ 
средніе в ѣ к а и даже в ъ началѣ новой исторіи она или совершенно 
отсутствуетъ, или проявляется въ самой незначительной степени и в ъ 
зачаточной форыѣ. Главная причина этого лежитъ в ъ отсутетвіи или 
неразвитости рынка и обмѣна на немъ. Возьмемъ ли мы сельское хо-
зяйство, мы увидимъ, что здѣсь господствуетъ въ теченіе тысячелѣтій 
натуральное хозяйство, при "которомъ веѣ предметы, необходимые для 
человѣка, изготовляются въ предѣлахъ его собственной семьи. В с е , 
начиная отъ пищи и кончая украшеніями, домашнею утверью и ору-
діями, земледѣлецъ изготовляетъ собственнымъ трудомъ и трудомъ 
подвластныхъ ему членовъ семьи и зависимыхъ рабовъ или крѣпост-
ныхъ. При такомъ положеніи вещей не было нужды въ покупкахъ и 
продажахъ на сторонѣ, не возникало и борьбы на рынкѣ между н ѣ -
сколькими соперниками. Замкнутый, самодовлѣющій характеръ нату-
ральнаго хозяйства совершенно устравялъ конкурренцію. 

Правда, въ средніе вѣка мы наблюдаемъ уже возникновеніе нѣко-
тораго раздѣленія занятій и появленіе небодыпихъ рынковъ. Реме-
сло, т.-е. промышленная переработка сырья мелкими производите-
лями, выдѣляется изъ единаго натуральнаго хозяйства сельскихъ жи-
телей и сосредоточивается въ средневѣковыхъ городахъ. В м ѣ с т ѣ с ъ 
тѣмъ появляется необходимость для ремесленниковъ въ с б ы т ѣ своихъ 
промышленныхъ издѣлій и покупкѣ предметовъ продовольстія и с ы р ы х ъ 
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зіатеріаловъ для производства. В ъ городахъ образуются рынки, базары 
зі ярмарки, па которыхъ продаются, съ одной стороны, товары ремес-
денниковъ, съ другой—продукты сельскаго хозяйства. Однако и на 
этихъ первоначальныхъ рынкахъ конкурренція отсутствуетъ. Ремеслен-
ники каждой спепіальности объединялись въ т ѣ времена въ особые 
союзы, иазывавшіеся цехами, которые устраняли всякую возможность 
соперничества. Число мастеровъ было ограничено, каждый имѣлъ свой 
кругъ покупателей и заказчиковъ и не имѣлъ ирава вступать въ кон-
курренцію съ СВОИМИ товарищами. В ъ этомъ не было даже нужды, 
т а к ъ какъ цѣны на издѣлія большею частью назначались цеховымъ 
управлевіемъ. Кромѣ того, мастерамъ было запрещено брать заказовъ 
•больше извѣстной нормы, т а к ъ что особенно крупные заказы распре-
делялись равномѣрно между мастерами цеха. Нерѣдко даже определя-
лось для каждаго максимальное количество производимыхъ издѣлій. 

Съ новой исторіей въ Европѣ появляются большія государства. В ъ 
шхъ руки переходитъ та всесторонняя регламентація всѣхъ сторонъ 
общественной жизни, которая раньше принадлежала феодаламъ и це-
хамъ; отсюда и названіе полицейекихъ государствъ. Правительство 
определяло законами пріемы промышленнаго производства, количество 
изготовдяемыхъ товаровъ, оно не допускало образоваііія рыночныхъ 
цѣнъ путемъ соперничества, а устанавливало разнообразныя таксы-
Такъ , государственая власть въ Англіи предписывала четвертнымъ 
«ъѣздамъ мировыхъ судей определять размѣръ заработной платы, 
которую могли платить работодатели и инѣли право получать рабочіе. 
Нарушеніе установленныхъ нормъ сопровождалось наказаніями для 
•обѣихъ сторонъ. Кроме того, таксированію подлежали различные пред-
м е т ы потребленія, хлѣбъ, мясо, рыба и пр., процентъ за ссуженный 
капиталъ; во всѣхъ этихъ случаяхъ правительство считало несоотвѣт-
-ствующимъ общественнымъ интересамъ образованіе цѣнъ на рынкѣ в ъ 
силу конкурренціи продавцевь и покупателей. Наконецъ, въ эту эпоху 
было развито въ Европѣ сгѣсяеніе и даже нерѣдко полное устранѳніе 
конкурренціи инострднцѳвъ посредсгвомь обложзнія ихъ тэзарэвь в ы 
сокими таможенными пошлинами. Сказанное достаточно свидетельствуешь 
о томъ, что конкурренція въ теченіе всего средневѣковья и начала 
новаго времени почти отсутствовала. Эга эпоха есть эпоха господства 
авторитета, но не свободной конкурренціи. 

Настунияо время, когда регламенгація хозяйсгвенныхъ отношеній 
стала стеснительной. «ЧЬмъ целесообразнее было вмешательство в л а с т и , 
говоритъ Врзптано,—темь более раззивались силы индивида; a чѣмъ 
значительнее развивались последняя, тѣмъ больше one требовали эман-
сипации отъ всякихъ сгестяеній» * ) . Развитіе конкурента стоитъ в ъ 
связи съ расширеніемъ обмена и появленіемъ мірового рынка. Съ 
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4 М І Р Ъ БОЖІЙ. 

Х У І — X Y I I столѣтій начинается подготовка к ъ переходу отъ феодаль-
наго средневекового хозяйства к ъ современному экономическому строю, 
Первымъ толчкомъ въ этомъ направленіи явились географическія изслѣ-
дованія. Открытіе морского пути въ Остъ-Индію мимо б е р е ю в ъ Африки 
чрезвычайно облегчило торговыя сношенія съ Востокомъ и удешевило 
перевозку; благодаря этому усилился притокъ восточныхъ товаровъ в ъ 
Европу и вывозъ свропейскихъ произведеній в ъ Азію. Открытіе Аме-
рики создало совершенно новый рынокъ для промышленныхъ изді лій, 
непрерывно растущій по мѣрѣ колонизаціи огромнаго материка. Наряду 
съ этими обстоятельствами дѣйствовалъ и ростъ населения в ъ самой 
Европѣ , благодаря которому увеличивался спросъ на товары со сто-
роны мѣстныхъ жителей. Увеличеніе требованій на товары, главнымъ 
образомъ обрабатывающей промышленности, вело к ъ ѵвеличенію раз-
мѣровъ производства, а это, ьъ свою очередь, создавало все большую 
спеціализацію занятій. Если раньше ремесленники, занимавшиеся обра-
боткой кожи, для поддержанія своего существованія должны были 
отдѣлывать сырыя кожи и вырабатывать изъ нихъ разнообразнѣйшія 
кожаныя издѣлія (въ виду малаго спроса на каждую категорію в ъ 
отдѣльности), то теперь благодаря росту рынка они дробятся на спе-
ціальности—кожевенниковъ, шорниковъ, сѣдельниковъ и т. д. Съ спе-
ціализаціей занятій, с ъ распространеніемъ обмѣна далеко за предѣлы 
одного города, все болѣе упрочивается въ Европѣ денежное хозяйство, 
которое характеризуется господствомъ обмѣна всѣхъ произведенныхъ 
товаровъ на деньги и полученныхъ денегъ на нужные предметы по-
треблена. В ъ строѣ денежнаго хозяйства всѣ производимые предметы 
становятся товарами, т . е. объектами рыночнаго оборота. Р ы н о к ъ , 
какъ главная арена в с ѣ х ъ хозяйственныхъ отношеній, какъ мѣсто, г д ѣ 
в с ѣ производители переилетаются тѣсными узами взаимнаго обмѣна, 
пріобрѣтаетъ все большую роль в ъ хозяйственной жизни народовъ. 

Экономическая эволюція на этомъ не останавливается. Прежнее ре-
месло, не способное уже удовлетворить запросамъ широкаго р ы н к а , 
вытѣсняется новыми формами промышленности, сначала домашней фор-
мой круннаго производства, затѣмъ мануфактурой и, наконецъ, фа-
брикой, работающей вновь изобретенными машинами и силой пара. 
Новыя промышленный организаціи дали возможность производить то-
вары в ъ огромномъ ксличествѣ и за низкую цѣну. Чѣмъ дешевле то-
вары, тѣмъ шире ихъ сбытъ; благодаря фабрикамъ, рынокъ стано-
вится въ полномъ смыслѣ слова міровымъ, хозяйство тоже. 

Такое положеніе вещей безусловно не было в ъ соетояніи мириться 
с ъ существовавшими полицейскими ограниченіями производства и об-
мана; оно требовало широкаго сбыта и евободнаго оборота. Эти огра-
ниченія, возможныя в ъ узкихъ предѣлахъ средневекового города, не 
могли примѣняться на національномъ и міровомъ рынкѣ уже по невоз-
можности контроля. Сознаніе еовыхъ потребностей существовало в ъ 



умахъ заинтересованныхъ лицъ уже въ концѣ Х У І І вѣка, когда ліоп-
скіе мануфактуристы обращались къ Кольберу съ петиціей: «Laissez 
faire, laissez passer». 

К ъ концу XVII I столѣтія отжившія экономическія тиски стали на-
столько нестерпимыми, что они начинаютъ быстро распадаться. Кре-
стьяне освобождаются отъ крѣпостной зависимости и получаютъ сво-
боду передвиженія и выбора занятій, свободу продажи своихъ рабо-
чихъ рукъ. Полицейская регламентація промышленности, монополіи и 
ограниченія цеховъ, таксы заработной платы и пр.,—все исчезаетъ 
подъ ударами экономической необходимости. Сначала эта разрушитель-
ная работа происходить въ 1789 г . , въ законодательномъ собраніи 
Франціи; затѣмъ она переносится в ъ Англію, гдѣ въ началѣ X I X сто-
лѣтія отмѣняются законы объ ученичествѣ, цехахъ и заработной платы, 
ограниченія рабочихъ коалицій и пр. Нѣсколько позднѣе то же самое 
происходить въ Германіи, Италіи, Австро-Венгріи и другихъ странахъ 
Европы. Къ X I X вѣку окончательно складывается товарно-капитали-
стическое хозяйство съ двумя главными своими устоями: частной соб-
ственностью на средства производства и изготовляемые товары и с ъ 
свободной конкурренціей хозяйствующихъ лицъ. 

Выгоды новаго экономическаго строя были особенно разительны 
для современниковъ, нереживавшихъ его юношескій періодъ. Прежде 
всего онъ характеризуется необычайыымъ и неіравнимымъ съ прзж-
яимъ—ростомъ производительныхъ силъ и производства. Для примѣра 
достаточно привести, что цифра вывоза Великобританіи, составлявшая 
13 мил. ф. стерл. въ 1782 году, достигла 60 мил. фунт, стерл. въ 
1815 г . , 70 мил. в ъ 1830 г . , 200 мил. въ 1850 г . и, наконецъ, 290 
мил. въ 1880 г . Во Франціи сумма вывоза возросла съ 445 мил. фр. 
въ 1831 г . до 31/г милліардовъ в ъ 1880 г. В ъ частности, напр., коли-
чество обрабатываема™ хлопка в ъ Англіи росло съ 40 мил. фунтовъ 
•въ 1800 г . до 120 мил. фунт, въ 1819 г., до 600 мил. въ 1845 г . , 
до 1х/з милліардовъ фупт. в ъ 1886 — 1890 г г . и до 1,9 милліардовъ 
въ 1898 году. 4 

На ряду съ увеличеніемъ производительности росло удешевленіе про-
жышленныхъ изгѣлій и ихъ доступность для міссы носеленія. Напр., 
1 фунтъ пряжи въ Англіи (№ 40) понизился съ 16 шил. въ 1779 г . 
до 1 шил. пенс, въ 1830 г . , І Ѵ / г пенс, в ъ 1860 г. , ЮѴг пенс, в'ъ 
1882 г. и 73/4 пенс, в ъ 1892 г. В ь X V I I I вѣкѣ гроссъ стальныхъ 
перьевъ стоилъ 70 руб., теперь 2 0 — 3 0 коп. и т. д. 

Всѣ эти выгоды приписывались, главнымъ образомъ, вліянію сво-
бодной конкуренціи. Вотъ почему классическая школа экономической 
науки, присутствовавшая при первоначальномъ расцвѣтѣ капиталиста-
ческаго хозяйства, не жалѣетъ красокъ и сиіьныхъ выраженій для 
прославленія благодетельной конкуррепціи. Сочиненія экономистовъ-
классиковъ не безъ основанія могутъ быть названы апоѳеозомъ кон-



курревціи. «Конкурренція,—восклицаетъ Баст іа ,—есть самый прогрес-
сивный, уравнительный и самый общественный изъ всѣхъ соціальныхъ 
законовъ... Она уравниваетъ в с ѣ неравенства. Она передаетъ въ обще-
ственное пользованіе изобрѣтенія человѣческаго генія и блага при-
роды, составляющія монополію немног-ихъ местностей., Конкурренція 
есть непреоборимая гуманитарная сила, которая вырываетъ прогрессъ. 
по мѣрѣ его реализации, изъ рукъ отдѣльныхъ лицъ, чтобы передать, 
в ъ общее пользованіе человѣчестга. Достаточно знать,—заключаете Б а -
е м а — ч т о конкурренція есть отсутствіе произвольнаго авторитета, к а к ъ 
судьи обмѣна, чтобы заключить о ея неразрушимости н а в і к и » * ) . 

«Принципъ конкурренціи,—говоритъ Кокленъ въ «Словарѣ политиче-
ской эконоыіи» ( 1 8 5 2 года),—слишксмъ присуіцъ основнымъ условіямъ 
общественной жизни, онъ въ то же время слишкомъ великъ, слишкомъ 
возвышенъ и с в я т а для того, чтобы нуждался в ъ зашитѣ . Конкур-
ренція для нромышленваго міра то же, что солнце для міра физиче-
скаго».^Правда, уже в ъ і ѣ времена встречались единичные голоса , 
которые находили теыныя нятна на идеальной картине, нарисованной 
экономистами. Таковъ Сисмонди, утверждавшій, что конкурренція в е -
д е т е к ъ стремленію во что бы то ни стало удешевлять производство, 
примѣняя машины и другія усовершенствованія; въ результате пони-
жается заработная плата и увеличивается число безработвыхъ; кои-
курренція, но'мненію Сисмонди, представляя ожесточени ю борьбу в с ѣ х ъ 
противъ всехъ , есть зло; она ведете къ подавленію экономически сла-
быхъ сильными, къ униЧтоженію мелкихъ самостоятельныхъ произво-
дителей и пр. Но в ъ то время подобные голоса тонули в ъ общемъ, 
хоре славословія конкурренціи. 

К а к ъ рисуются экономистами выгодныя стороны свободной конкур-
ренціи? Основной принципъ хозяйственной деятельности заключается 
в ъ стремленіи затрачивать какъ можно менее усилій и получать к а к ъ 
можно больше результатовъ. Выгоды конкурревціи обрисуются особенно 
ярко, если мы противопоставимъ состояніе промышленности и торговли 
вне ея де.йствія и подъ ея вліявіемъ. Р а з ъ производители не видятъ 
передъ собой соперничества другихъ лицъ, ихъ энергія ослабляется и 
выдвигается стремленіе пользоваться монопольнымъ положеніемъ; ка-
чество товаровъ падаете, ц е н ы ихъ поднимаются. Вотъ что говоритъ. 
Милль по этому поводу: «Производители и торговцы, будучи избавлены 
отъ прямого возбужденія соперничествомъ, становятся равнодушными 
къ возможнымъ будуіцимъ доходамъ, предпочитая самой хорошей пер-
спективе въ будущемъ удобство держаться рутины въ настоящемъ» 
Человекъ, уже ведущій дело съ прибылью, рѣдко изменяете привычки, 
чтобы начать даже выгодное улучшеніе, если не опасается, что со-

* ) «Harmonies économiques>. 



перникъ введетъ это улучшеніе раньше его» * ) . «При незначительности 
соперничества,-—утверждаетъ Максъ Виртъ, пламенный защитникъ сво-
бодной конкурренціи,—производитель дѣлаетъ мевьше усилій, товары 
становятся дороже и хуже, потому что они обезпечены сбытомъ. Т а к ъ 
к а к ъ человѣкъ старается всегда затрачивать возможно меньше усилій, 
то при обезпеченности сбыта онъ употребляетъ какъ можно, меньше 
труда и стараній, отчего страдаетъ доброкачественность товара» **). 

Совсѣмъ другая картина рисуется экономистами при наличности 
свободной конкурреіщіц. Каждый производитель заинтересованъ продать 
свой товаръ предпочтительно передъ прочими. Отсюда стремленіе к ъ 
повышенію качества товара, к ъ введенію всякаго рода техническихъ 
усовершенствовавій, вообще к ъ улучшенію производства; отсюда же 
пониженіе цѣны до возможнаго минимума. Конкурренція ведетъ к ъ 
прогрессу путемъ борьбы и дѣйствѵетъ .въ экономической области 
такъ же, какъ естественный подборъ в ъ органическомъ мірѣ. Однимъ 
словомъ. конкурренція, по мнѣвію Шевалье, есть самый могуществен-
ный стимулъ къ прогрессу промышленности. Итакъ, потребители в ы -
игрываютъ при конкурренціи в ъ к а ч е с т в е и цѣнѣ товаровъ. Кроме 
того, при существованіи соперничества, ни одинъ производитель пе 
можетъ долгое время пользоваться монополіей знанія новыхъ техниче-
скихъ процессовъ или эксплуатаціи естественныхъ силъ природы, т а к ъ 
какъ другіе постараются скорѣе употребить т ѣ же средства. 

Другое полезное вліяніе конкурренціи касается уравненія цѣнъ то-
варовъ на рынкѣ . В ъ прежиія времена колебанія этихъ цѣнъ были 
громадны и часто въ двухъ сосѣднихъ мѣстностяхъ цѣны товаровъ 
находились на противоположныхъ крайностяхъ. Классъ купцовъ в ъ 
настоящее время вліяетъ на равномѣрность ц ѣ н ъ во времени и про-
странствѣ : въ періодъ дешевизны или на дешевомъ рынке онъ усиленно 
покупаешь товары и тѣмъ поддерживаешь в х ъ цѣны и, наоборотъ, уси-
ленно сбываетъ товары, когда они дороги, чѣмъ дѣйствуетъ на пони-
женіе цѣнъ (Рошеръ). 

Важная роль свободной конкурренціи заключается далѣе в ъ томъ, 
что она позволяешь каждому человѣку проявлять свою хозяйственную 
деятельность въ той сфере и въ томъ направденіи, в ъ какихъ опъ 
желаетъ. Просторъ для индивидуальной деятельности вліяетъ на уси-
леніе этой деятельности, на напряженіе силъ, на подъемъ предпріим-
чивости. Благодаря этому, хозяйственный силы народа могутъ быть 
использованы самымъ полнымъ и совершеннымъ образомъ. В ъ то же 
время конкурренція побуждаетъ к ъ наиболее выгодному помещенію 
капиталовъ и труда, а это ведетъ к ъ наиболее целесообразному рас-
п р е д е л е н ^ этихъ факторовъ между разными отраслями производства. 

*") «Основанія политической экономіи», томъ II, книга V, глава IV. • 
**) «Grundziige», томъ I, стр. 458—459. 



ЬІапротивъ того, ограниченія конкурренціи, по убѣжденію эконоыистовъ 
классической школы, в ъ видѣ , напр., таможеиныхъ пошлинъ, приви-
легий, патентовъ и пр., искусственно направляютъ хозяйствеяныя силы 
народа в ъ т ѣ отрасли, въ которыхъ затрата труда сопровождается 
меньшими результатами. 

Интересы производителей при еистемѣ конкурренціи т а к ъ же ока-
зываются обезпеченными наилучшимъ образомъ. Съ одной стороны 
они получаютъ сырье и, вообще, всѣ средства производства по возможно 
низкой цѣнѣ , съ другой—цѣны ихъ собственныхъ издѣлій достигаютъ 
надлежащей нормы благодаря конкурренціи покупателей. Вообще, при 
абсолютной свободѣ оборота, утверждаютъ экономисты, наилучшимъ 
образомъ осуществляется наиболѣе справедливое распредѣленіе хозяй-
ственныхъ благъ, такъ к а к ъ каждый получаетъ но своимъ заслугамъ 
и трудамъ *). 

В ъ то-же время конкуррендія, побуждая каждаго напрягать в с ѣ 
силы для достиженія своихъ цѣлей ведетъ к ъ гармоніи общественньіхъ 
и частныхъ интересовъ. «При неограниченной хозяйственной свободѣ ,— 
говоритъ Рикардо, каждый посвящаетъ свой капиталъ и трудъ самому 
выгодному для него занятію, но это преслѣдованіе личной в ы г о д ы 
удивительно связано съ общимъ благомъ веѣхъ». «При господствѣ сво-
бодной конкуррендіи, утверждаетъ «Handwöhterbaeh Rentsch'a», каж-
дый членъ общества преслѣдуетъ свой личный интересъ и в ъ то лее 
время сознательно или безеознательно служить высшимъ обществен -
нымъ интересамъ». 

Итакъ, яркая заря новаго хозяйственнаго строя настолько ослѣпила 
современниковъ, что они были въ соетояніи видѣть лишь свѣтлыя 
стороны и совершенно не замѣтили темныхъ. Съ теченіемъ времени 
глазъ привыкъ къ свѣту и могъ уже различать въ немъ черныя пятна. 
Съ этихъ поръ начинается выясненіе отрицательныхъ сторонъ свобод-
ной конкурренніи. 

Если справедливо, что соперничество побуждаетъ къ развитію про-
изводите льныхъ сидъ, то в ъ тоже время оказывается, что производи-
тели лишены твердаго основанія для своей хозяйственной дѣятельности. 
Не имѣя возможности обозрѣть весь рынокъ и точно высчитать размѣръ 
предложенія и спроса, они вынуждены вести дѣло в ъ слѣпую, на авось , 
по весьма приблизительнымъ и шаткимъ разечетамъ, по указаніямъ 
рыночныхъ цѣнъ и т. п. Получается то, что называется в ъ экономи-
ческой наукѣ анархіей производства. Каждый изготовляетъ товары на 
рынокъ въ надеждѣ на успѣшный с б ы т ь , но не зная, какое количество 
ихъ произведено его соперниками. Чтобы лучше обезпечить сбытъ, 
веякій стремится к ъ наибольшему удешевление товаровъ, к ъ самому 
дѣйствительному средству привлеченія покупателей. Извѣстно, что 

*) Prince-Smith, «Gesammte Schriftens, III, стр. 128. 



ч ѣ н ъ крупнее преднріятіе, чѣмъ больше размѣры производства, тѣмъ 
меньше издержки на единицу продукта; вотъ почему производители 
постоянно расширяютъ дѣло и безконечно увеличиваютъ количество 
товаровъ, бросаемыхъ на рынокъ. Этотъ ростъ промышленности, 
не соображаюіційся съ покупательными средствами населенія, ведете 
к ъ перепроизводству и періодическимъ кризисамъ. Кризисы являются 
результатомъ безпорядочнаго, не согласованнаго производства това-
ровъ массой производителей. Они ложатся тяжелымъ гнетомъ на 
всю экономическую жизнь человечества. Кризисъ наступаете, когда 
н ѣ т ъ возможности сбыть приготовленные товары и цѣны падаютъ 
ниже издержекъ производства; наступаютъ банкротства и раззоренія 
промышленниковъ, купцовъ, банковъ; вместо прежняго быстраго рас-
ширенія производства, начинается другая крайность—всяческое сокра-
щеніе его, рабочіе увольняются массами с ъ фабрикъ и подвергаются 
всѣмъ тяжелымъ послѣдствіямъ безработицы; кредитъ сокращается, 
что еще болѣе усиливаетъ банкротства и пр. В с ѣ эти дечальныя по-
сдѣдствія кризисовъ даютъ основаніе русскому ихъ изслѣдователю M. И. 
Туганъ-Баравовскому высказать слѣдующее: «Между всѣми промыш-
ленными націями началась отчаянная борьба изъ-за захвата мірового 
рынка. Каждая страна стремится вытѣснить другую путемъ пониженія 
товарныхъ цѣнъ и расширенія оборотовъ. Принципъ неограниченной 
конкурренціи былъ впервые испробованъ в ъ полномъ его объемѣ и 
благодаря этому обнаружилось внутреннее противорѣчіе, лежащее в ъ 
основаніи этого принципа» *). 

Заботясь о побѣдѣ надъ соперниками, многіе производители при-
мѣняютъ такіе пріемы борьбы, которые носятъ названіе « недобро-
совестной конкурренціи» (unlauterer Wettbewerb, concurrence deloyale). 
Не имѣя возможности достигнуть пониженія цѣны путемъ техниче-
скихъ уеовершенствованій или расширения размѣровъ предпріятія, 
производители прибѣгаютъ к ъ другимъ средствамъ, к ъ обмѣру, об-
весу , ухудшенію качества товаровъ или к ъ прямой фальсификаціи. 
Цѣна товара, продаваемаго въ пакетахъ опредѣленнаго в ѣ с а , пони-
жается за с ч е т ъ уменьшенія вѣса. В ъ фунтовыхъ пакетахъ сахара 
не хватаете нѣсколькихъ золотниковъ, мѣра продаваемаго овеа ока-
зывается неполной и т . д. Извѣстно, что золингенскіе кустари, от-
правляя покупателямъ ящики ножей, не докладываютъ въ каждомъ 
по нѣскольку ножей; въ американскую междоусобную войну они д е -
лали еще проще, посылая заказчикамъ одни ножны безъ клинковъ ** ) . 
Съ другой стороны, т а к ъ какъ для покупателей въ большинстве 
случаевъ невозможно провѣрить качество преднетовъ, продавцы при-
б е г а ю т ъ къ продаже товаровъ за более дешевую цѣну, но худшаго 

*) «Промышленный кризись». изд. II. 
**) Thun, «Industrie am Niederrhein», II, стр. 83. 


