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Одиннадцать лет, как существует и 
развивается пролетарская диктатура ! 
на '/« части земной суши — в Союзе , 
советских социалистических ресну-

Со времени победы Октябрьской ре­
волюции современный мир разбился 
на две части: мир социализма в лице \ 
нашей страны, строящей социализм, 
и мир капитализма — в лице капита­
листических государств. Советский 
союз как страна социализма предста­
вляет будущее человечества, капита­
листический мир — его прошлое.

Несмотря на совершенно различный 
характер социальной и хозяйственной 
структуры этих двух миров, в ко­
нечном счете друг друга исключаю­
щих, несмотря на всю классовую про­
тивоположность между ними, несмотря 
на то, что оба мира представляют раз­
ные полюсы,—мы всегда считали воз­
можным сожительство этих двух раз­
ных общественных систем на опреде­
ленном историческом отрезке времени, 
допускали возможность их мирного і 
соревнования между собой и извест- | 
иого сотрудничества между ними.

Возможность мирного сожительства 
двух противоположных социально Х0- I 
зяйственных систем теперь уже при­
знана многими буржуазными государ- 1 
ствамн. Это — факт, который нашел 
свое выражение в актах признания со­
ветского правительства. Экономиче­
ская конференция в Женеве, созван- : 
ная Лигой наций в 1927 г., со своей | 
стороны подтвердила возможность ' 
мирного сожительства этих двух раз­
ных хозяйственных систем.

В центре нашего внимания в данном 
случае, конечно, находится область , 
экономических сношений Советского | 
союза с капиталистическим миром, і 
« ложившиеся формы и методы внеш­
ней торговли, как основного рычага, 
включающего советское хозяйство | 
в систему мирового рынка, предста­
вляют громадный теоретический и

практический интерес. Социалистиче­
ское строительство нашей страны изу­
чают не только пролетарские полити­
ки и теоретики всего мира; интерес 
к изучению его охватывает все боль­
шие и большие круги буржуазных по­
литиков и экономистов, которые пони­
мают всемирно-историческое значение 
того, что творится в Советском союзе, 
и пытаются дать себе отчет в про­
исходящих событиях. Но если все со­
циалистическое, культурное и хозяй­
ственное строительство внутри СССР 
привлекают к себе за последнее время 
так много внимания, то в н е ш н я я  
т о р г о в л я  Советского союза, формы 
и способы его экономического обще­
ния с мировым рынком п р е д с т а ­
в л я е т  в а ж н е й ш и й  об’е к т  и з у ­
ч е н и я , так как Советский союз вно­
сит в эту область принципиально но­
вое, создавая и укрепляя формы эко­
номических связей с мировым хозяй­
ством, глубоко отличные от всего то­
го, ч’то до сих пор существовало и 
существует во всем мире.

Политика Советского союза в обла­
сти внешней торговли, организацион­
ные формы ее осуществления и мето­
ды ее проведения вытекают из инте­
ресов социалистического строитель 
ства внутри страны и из факта его 
капиталистического окружения. Обще­
ние советского хозяйства с мировым 
рынком происходит по системе моно­
полии внешней торговли, которая 
является единственной для нас прием­
лемой формой внешнего товарообмена. 
Наши контрагенты во внешней тор­
говле — большинство передовых бур­
жуазных государств — богаче, куль­
турнее и сильнее нас. Они обладают 
неизмеримо ббльшими материальными 
ресурсами, высоко развитой промыш­
ленной техникой, накопленными мно­
голетним опытом. Монополия внеш­
ней торговли является защитой моло­
дой советской социалистической ин­
дустрии и всего социалистического
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строительства от более богатого и бо­
лее мощного своего антипода. Мало 
того: монополия внешней торговли яв­
ляется совершенно н е о б х о д и м ы м  
средством защиты еще слабой, расту­
щей социалистической индустрии, ибо 
н е т  других средств и способов, ко­
торые могли бы вне монополии внеш­
ней торговли охранять индустриали­
зацию СССР и обеспечить превраще­
ние нашей отсталой аграрно-промыш­
ленной страны в страну передовую, 
индустриально-аграрную.

Противники монополии внешней тор­
говли иногда ставили вопрос, нельзя 
ли, отказавшись от монополии, перей­
ти к обычно принятым в буржуазных 
государствах фопмам защиты своей 
промышленности, т.-ѳ., прежде всего, 
ограничиться таможенными пошлина­
ми. Когда такого рода предложения 
делают наши враги, то смысл их сво­
дится к следующему. Они хотят, сло­
мив важнейшую командную высоту 
пролетарской диктатуры — монополию 
внешней торговли — сорвать социали­
стическую индустриализацию нашей 
страны. Те же наши «друзья», кото­
рые это предлагают, льют воду на 
мельницу классовых врагов Советско­
го союза, не замечая той «мелочи», 
что речь идет не о конкуренции про­
мышленности нашей и иностранной, 
а  о борьбе за самое существование 
двух совершенно различных и про­
тивоположных друг другу социально­
хозяйственных систем. Они забывают, 
что Советский союз имеет против себя 
гигантские и мощные капиталистиче­
ские государства, которым, говоря 
мягко, мозолят глаза существование и 
успехи Советского союза и которые 
будут стараться бить нашу промыш­
ленность не только в интересах про­
стой конкуренции или поисков рынков 
для своей промышленности, но и в це­
лях разрушения фундамента социали­
стического строительства в нашей

Критику всяких подобных проек­
тов замены монополии внешней тор­
говли таможенными пошлинами и 
блестящую защиту монополии внеш­
ней торговли дал покойный Владимир 
Ильич. Когда в советских кругах 
в 1922 г. был выдвинут проект в виде 
опыта в одном из портов перейти от 
монополии внешней торговли на си­
стему свободного внешнего товарообо­
рота, ограниченного таможенными по­
шлинами, тогда уже больной Владимир 
Ильич, понимая все огромное, решаю­
щее значение монополии внешней тор­
говли, как основной неразрывной ча­
сти всей системы пролетарской дик­
татуры, писал: «Никакая таможенная 
политика не может быть действитель­
ной в эпоху империализма и чудовищ­
ной разницы между странами нищими

и странами невероятно богатыми». 
Возражая далее сторонникам замены 
монополии внешней торговли усилен­
ными таможенными пошлинами, Вла­
димир Ильич продолжал: «В указан­
ных условиях полностью сломить эту 
охрану может любая из богатых про­
мышленных стран. Для этого ей до­
статочно ввести вывозную премию за 
ввоз в Россию тех товаров, которые 
обложены у нас таможенной премией. 
Денег для этого у любой промышлен­
ной страны более чем достаточно, 
а  в результате такой меры любая 
промышленная страна сломит нашу 
туземную промышленность навѳр-

Через шесть лет после того, как пи­
сал эти знаменательные строки Вла­
димир Ильич, гениальнейший вождь 
русской и мировой революции, уже не 
требуется особых доказательств той 
мысли, что монополия внешней тор­
говли является единственной формой 
нашего общения с мировым капита­
листическим рынком и что эта моно­
полия должна остаться незыблемой, 
несмотря ни на какие попытки со сто­
роны капиталистических государств 
сорвать или ослабить ее. Монополия 
внешней торговли — единственная ре­
альная защита социалистической ин­
дустриализации нашей страны. Моно­
полия внешней торговли — главней­
шая твердыня нашей защиты от эко­
номической интервенции западного ка-

СССР—страна строящегося социа­
лизма. Полный социализм—это строго 
плановое хозяйство бесклассового об­
щества, построенное на точном учете 
и точном планировании хозяйственной 
деятельности всего общества. У нас 
еще нет полного социализма. У нас — 
общество переходное от капитализма 
к социализму, и в силу этого переход­
ного характера оно таит в себе не­
избежные противоречия. Мы и внутри 
страны имеем временное сожитель­
ство и соревнование различных хо­
зяйственных укладов, начиная от 
предприятий последовательно социа­
листического типа до борющихся с ни­
ми предприятий частнокапиталистиче­
ского типа, мелкого товарного кре­
стьянского хозяйства и остатков хо­
зяйства натурального. Процесс социа­
листической реорганизации всей стра­
ны заключается в том, что все больше 
и больше крепнут социалистические 
хозяйственные Формы в стране, вы­
тесняя и заменяя остальные формы, 
подчиняя их на определенных ста­
диях своему влиянию. Это отражает 
классовую борьбу в области экономи­
ки и. вместе с тем, порождает хозяй­
ственные противоречия и диспропор­
ции — в результате сопротивления
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старых хозяйственных форм наступа­
тельному движению социалистическо- 
in хозяйства. Вся противоречивость 
переходной экономики пролетарской 
диктатуры кладет свой отпечаток на 
роль и значение планового начала 
в экономике Советского союза. В усло­
виях переходной экономики, в недрах 
которой борются социалистические 
элементы с капиталистическими, пла­
новое начало является лишь страте­
гическим планом пролетариата. Оно 
учитывает и отражает конкретную 
расстановку классовых сил в эконо-

Мировой капиталистический рынок, 
с которым мы общаемся посредством 
нашей внешней торговли, управляется 
иными законами. В то время, как 
в СССР все больше побеждает плано­
вое начало, и экономическая деятель­
ность все больше охватывается и на­
правляется единым государственным 
планом народного хозяйства — иа миро­
вом рынке и в мировой экономике бу­
шует стихийная борьба. Факт «вклю­
чения! советского хозяйства в миро­
вую экономику, предоставляющий воз­
можность использования мировых хо­
зяйственных связей для дальнейшего 
более быстрого развития социалисти­
ческого хозяйства внутри страны, 
с другой стороны, таит в себе- и

стой — опасностей экономической ин­
тервенции и стихии мирового капита­
листического рынка — нами и воз­
двигнута мощная скала в виде моно­
полии внешней торговли. Она защи­
щает наше плановое хозяйство от уда­
ров и колебаний кон'юнктуры капи­
талистического рынка и мировой эко­
номики.

Никакая монополия внешней тор­
говли, конечно, не может устранить 
стихию капиталистического рынка и 
его колебаний, пока в остальном мире 
господствует капитализм. Монополия 
внешней торговли может и должна так 
маневрировать всеми ресурсами Со­
ветского союза на мировом рынке, 
чтобы те или иные колебания его 
кон’юнктуры не срывали и не меняли 
хозяйственных планов нашего разви­
тия. Концентрация всех основных ре­
сурсов страпы в руках государства, 
осуществляющего монополию внешней 
торговли, и об’единепие всех высту­
плений советской страны на мировом 
рынке дает полнѵю возможность огра­
ждать не только нашу промышлен­
ность. но и наше сел. хоз-во, наш транс­
порт. все плановое хозяйство Совет­
ского союза от кризисов и затрудне­
ний мирового рынка. Благодаря мо­
нополии внешней торговли мы полу­
чаем возможность парализовать влия- ; 
нне стихни капиталистического рын- 1 
ка — повышение и понижение цен на ] 
наши экспортные и импортные това-

Вот почему за все одиннадцать лет 
существования советской власти мо­
нополия внешней торговли, как важ­
нейшая хозяйственная система, год за 
годом все крепнет и улучшается 
в своем организационном построении, 
в своих методах работы и все успеш­
нее выполняет свои функции в инте­
ресах социалистического хозяйствен­
ного строительства.

Монополия внешней торговли была 
до сих пор незыблемой и останется 
таковой. Практика убедила многие 
буржуазные государства в необходи­
мости признать монополию внешней 
торговли как единственную форму хо­
зяйственного общения с нами. И те 
страны и фирмы, которые пожелали 
приспособиться к новым формам тор­
говли с СССР, на практике убедились, 
что только на базе монополии может 
и ^должен развиваться товарооборот

Уже в первых предварительных и 
временных соглашениях и договорах — 
с Италией — от 1921 г.. с  Норвегией — 
от 1921 г., с Чехо-Словакией — от 
1922 г., с Д ан и ей -о т  1923 г. и т. д.— 
формально устанавливалось, что при 
осуществлении торговых сношений этих 
государств с Советской Россией тор­
говая деятельность должна произво­
диться согласно законам каждой стра­
ны. В соглашении с Норвегией и в до­
говоре с Чехо-Словакией прямо ого­
варивалось, что РСФСР принадлежит 
монополии внешней торговли.

Ряд торговых договоров, заключен­
ных впоследствии между СССР и мно­
гими буржуазны е государствами и 
на практике уже целиком оправдав­
шихся, построен на базе монополии 
внешней торговлии. Таков характер 
торговых договоров с Италией и Шве­
цией, заключенных в 1924 г., с Герма­
нией и Норвегией — в 1925 г., с Лат­
вией, Персией и Турцией — в 1927 г.

Несмотря на это мы имеем не мало 
попыток разными способами добить-

ослабления монополии внешней тор° 
говли. Систематически в мировой 
прессе и среди капиталистических хо­
зяйственных группировок возникают те

в  качестве примера организованной 
борьбы против монополии внешней 
торговли можно привести выступление 
де-Монзи на происходившем в январе 
1928 г. в Ницце с’езде советников по 
делам внешней торговли. Де-М-щзв 
выступил с  предложением оргаинза 
пии единого фронта Франции и Гер­
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мании в области внешнеторговых от­
ношений с СССР. «Для того, чтобы 
кредитные отношения имели подлин­
но-полезный характер, — говорил дѳ- 
Монзи. — необходимо соглашение ме­
жду Францией и Германией. Необхо­
димо, чтобы французские и герман­
ские поставки в Россию производи­
лись, во-первых, по одинаковым це­
нам, во-вторых, на одинаковых ком­
мерческих условиях и, в-третьих,— 
с одинаковыми гарантиями. Нет воз­
можности заключать сделки с СССР, 
если каждому законному требованию 
Франции будет противоречить приви­
легия, которую может выдвинуть гер­
манская конкуренция».

Предложение дѳ - Монзи сводится 
іс созданию франко-германского карте­
ля против СССР. Не подлежит сомне­
нию, что план де-Монзи направлен 
против монополии внешней торговли. 
Он стремился поставить советскую 
торговлю в такие условия, при которых 
проектируемый им франко-германсісий 
картель мог бы диктовать свои усло­
вия советским внешнеторговым орга­
низациям и ослабить маневренную 
способность наших торгпредств. Тут 
мы видим явное стремление поста­
вить советского контрагента в худшие 
условия по сравнению с другими 
контрагентами и вынудить его пойти 
на всякие уступки.

Весьма знаменательным

тета по русским .. 
агентство Вольфа, Комитет организо­
ван с целью способствовать улучше­
нию русско-германских экономических 
отношений и для создания единой точ­
ки зрения внутри германского народ­
ного хозяйства в вопросах касающих­
ся русско-германских экономических 
отношений. Комитет должен нахо­
диться в распоряжении германского 
правительства для освещения эконо­
мических вопросов и представлять со­
бой центральный орган для перего­
воров по принципиальным вопросам 
с Торгпредством СССР в Берлине и 
другими советскими хоз. организа­
циями, ведущими дела с теми или ины­
ми отраслями германского народного 
хозяйства. Хотя орган германской 
тяжелой промышленности «Рейнише 
Вестфалише Цейтунг* и говорит, 
не может быть никакой речи о ' 
зовании синдиката продавцов, 
рый противопоставлялся бы советской 
монополии внешней торговли, как 
единственному советскому покупате­
лю, но по существу, при осуществле­
нии тех задач, которые намечены Ко­
митетом, это явилось бы синдикатом 
продавцов, направленным против со­
ветской монополии внешней торговли. 
В самом деле, та же газета сообщает, 
что деятельность Комитета будет на-

б обра-

нравлена к тому, чтобы установить 
точные линии для делового оборота 
с СССР по вопросу об условиях по­
ставки и платежа, а также о согла­
шении между отдельными поставщи­
ками по вопросу о ценах. Благодаря 
помощи этой работе со стороны бан­
ков, к моральному действию может 
присоединиться некоторое материаль­
ное давление...»

Установление единой линии в отно-

благодаря помощи банков, 
конечно, является не чем иным, как 
попыткой создать организацию, на­
правленную против советской монопо­
лии внешней торговли.

Еще откровеннее по этому поводу 
пишет газета «Кельнише Цайтунг». 
Принцип монополии внешней тор­
говли, по мнению газеты, затрудняет 
переговоры по торговому договору. 
Конечно, дело германского правитель­
ства образовывать всякие комитеты, 
но поскольку дело касается образова­
ния комитета по содействию советско- 
германской торговле, мы заинтересо­
ваны в том, чтобы эта организация 
не была направлена против нашей мо­
нополии внешней торговли, ибо от та­
кого содействия советско-германской 
торговле мы откажемся. Мы самым 
решительным образом возражаем про­
тив того, чтобы создавались специаль­
ные организации, направленные про­
тив нашей системы торговли. Если бы 
какая-либо страна учредила у себя 
комитет по регулированию торговли 
со всеми странами, то нас бы это не 
интересовало, поскольку дело идет об 
общем режиме торговли, но когда со­
здают специальный комитет против со­
ветской внешней торговли, то мы не 
может не видеть в таком акте попы­
ток ослабить нашу систему внешней 
торговли. Нам говорят, что торгпред­
ства «разыгрывают» отдельные фир­
мы и вынуждают их к сделкам_ по не­
выгодным для них ценам. Конечно, 
такое утверждение несерьезно. Кого 
могут убедить утверждения, что 
опытнейшие мировые фирмы заклю­
чают сделки по невыгодным для себя 
ценам. Наоборот, мы имеем все осно­
вания утверждать, что мы все еще 
переплачиваем на наших импортных 
сделках и недостаточно выручаем за 
наши экспортные товары. Мы ничего 
не имеем против нормальных коммер­
ческих прибылей, которые получают 
наши контрагенты по торговле с нами, 
по мы боролись и будем бороться про­
тив сверхприбылей, т. к. вовсе не же­
лаем, чтобы наше хозяйство перепла­
чивало по сравнению с другими стра­
нами на закупаемых импортных това­
рах. Ни в каком случае наша торговля
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не будет развиваться с той страной, 
которая навязывает нам худшие усло­
вия, которая пытается создать органи­
зации, направленные против нашей си­
стемы монополии внешней торговли.

внешнеторговых сГоворя „ .
ЛИЯХ С СССР, и ааданал нашсіи олч-
порта и импорта, мы все время имели 
в виду передовые западно-капитали­
стические страны. Несколько в осо­
бом положении находятся наши восточ­
ные соседи, несколько иные задачи 
стоят в области внешней торговли с 
этими странами, несколько в иных усло­
виях проходят наши экспортно-импорт­
ные операции со странами Ближнего

I (Ш
аи со странами Ближнего 
ірсия, Афганистан, Запад- 
Эти особенности вытекают

дарств, с одной стороны, и перечис­
ленных восточных стран, с другой. 
Эти восточные страны сами борются 
с империалистическим господством и 
добиваются полного национального 
освобождения и поэтому не только не 
представляют угрозы для СССР с точки 
зрения опасности нападения на нас или 
об'явлония блокады, но наоборот, за­
щищают от империализма. Экономика 
этих стран чрезвычайно отсталая, это 
почти целиком страны без своей про­
мышленности. Капитализм только на­
чинает пускать свои слабые ростки 
в этих странах. Продукция сел. хоз- 
ва этих стран в виду их географиче­
ского положения также отстала от 
их индустрии и не имеет’ сбыта нигде 
кроме СССР. СССР является рынком 
для сбыта сел.-хоз. сырья для промыш- і 
ленности и др. продуктов этих стран. 
Это — с одпой стороны, а  с другой — 
советская промышленность по каче­
ству и ассортименту своих товаров 
больше всего подходит к требова­
ниям и вкусам этих стран. Вот почему 
задача расширения торгового оборота 
между СССР и ближневосточными 
странами имеет громадное значение, 
как для самого СССР, так и в особен­
ности для этих стран. То же надо ска­
зать и о Китае.

Мы должны обеспечить ввозимому 
сырью и продуктам питания широкий 
рынок, дав этим самым толчок к разви- 
....о, производительных сил этих стран,

нашей промышленности. В наших 
номнческих и политических сношениях 
с отсталыми восточными странами 
мы имеем пример связей между пер­
вой пролетарской советской республи­
кой и отсталыми, ранее угнетенными 
империализмом, народами. Эта связь 
покоится на тесном экономическом со­
трудничестве, направленном на содей­

ствие развит, 
них стран, поднятию их культуры и 
развитию собственной промышленно­
сти. С каждым годом развитие нашего 
торгового оборота с  этими восточными 
странами, с расширением и улучше­
нием торговли, все более и более ста­
новится ярким. Цифры роста товаро­
оборота по Востоку в ряде мест обо­
гнали уже довоенный уровень, — в то 
время, как внешняя торговля СССР

говорят '

Кроме задач охраны и защиты со­
циалистического советского строитель­
ства, монополия внешней торговли 
создает новую систему, новое построе­
ние внешнеторгового оборота СССР, по 
сравнению с тем, что было в России до 
Октябрьской революции. Россия, в си­
лу ее экономической и культурной от­
сталости, была на положении полуко­
лониальной страны, где важнейшие 
отрасли промышленности находились 
в руках иностранцев. В области тор­
говли аппарат по заготовке экспорт­
ных товаров и аппарат по распростра­
нению импортных товаров был также 
преимущественно в руках загранич­
ных фирм.

Монополия внешней торговли и но-
......................іутро

заготовке
всех товаров, так и по их сбыту, осво­
бождают советскую промышленность и 
советское крестьянство от эксплоата- 
ции со стороны многочисленных ино­
странных фирм и их развернутой сети, 
которая предоставляла им возмож­
ности получения неумеренно высоких 
прибылей на русском рынке. Ныне го­
сударство организует заготовки экс­
портных товаров, определяет методы 
и организацию этих заготовок, финан­
сирует их в плановом порядке, распо­
ряжается товарами и реализует их 
через торгпредства на заграничных

Как вся система органи 
пределения внутри СССР, і 
полня внешней торговли прокладыва­
ют единственно возможные и реаль­
ные пути к уничтожению той неслы­
ханной расточительности, которой 
страдает капиталистический способ 
распределения. Еще Маркс в «Капи­
тале» (Т. 3. Ч. I, 61) писал: «Капитали­
стическое производство, несмотря на 
все свое скопидомство, несомненно ра­
сточительно в обращении с человече­
ским материалом; с другой стороны, 
оно, благодаря методу распределения 
своих продуктов при помощи торговли 
и своему способу конкуренции, оказы­
вается также весьма расточительным 
в расходовании материальных средств.
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при чем для общества 
что выигрывается для отдельных ка­
питалистов».

Американский капитализм показы­
вает наибольшие технические и орга­
низационные достижения, мыслимые в 
рамках капитализма. Однако, высоко 
развитый американский капитализм и 
наиболее талантливые его руководи­
тели уже сегодня ставят вопрос реб­
ром о расточительности капиталисти­
ческого хозяйства, особенно в обла­
сти товарооборота. В этом отношении 
очень показательны примеры одного 
видного американского экономиста, 
Стюарта Чейса, который яркими кра­
жами рисует картину расточительно­
сти в американском хозяйстве. Этой 
проблемой занят и Гувер. Однако, не­
смотря на всю трезвость оценки 
фактического положения и причин ра­
сточительности, никаких радикальных 
снособов, которые могли бы сберечь 
народный труд и положить конец ра­
сточению народного богатства, при ка- ' 
иитализме нет.

Организация распределения товаров 
внутри Советского союза уже дала 
громадные результаты, резко сократив 
издержки обращения. Но она дала бы 
еще больше, не будь отсталой куль­
турной базы в этой системе органи­
зации и будь у нас в распоряжении I 
техника, какой обладает Америка и 
другие страны.

Монополия внешней торговли ведет 
к максимальному сокращению издер­
жек обращения, приближает потреби­
теля к производителю, сокращает 
путь продвижения товаров от произ­
водства к потреблению и открывает 
громадные возможности стандартиза­
ции производимых в СССР продуктов. 
Те препятствия на пути стандартиза­
ции, которые мы имеем в САСШ н в др. 
буржуазных странах, с противоречи­
я м и  интересами отдельных фирм, от­
сутствуют в хозяйственном организме 
СССР. У нас она может дать громад­
ные результаты, измеряемые многими 
миллионами рублей, и показать обра­
зец успеха другим государствам.

Далее, монополия внешней торговли 
устранила многочисленных посредни­
ков между советским производителем 
и потребителем на заграничном рынке 
в области продажи экспортных това­
ров, равно как и излишних посредни­
ков по сбыту заграничных товаров на 
внутреннем рынке СССР, сконцентри­
ровав осуществление внешней тор­
говли в торгпредствах. Монополия 
внешней торговли дает нам возмож­
ность лишить иностранный капитал 
тех сверхприбылей, котооые он пре­
жде получал и мог бы получать даль­
ше за наш счет. Само собой понятно, 
что внешняя торговля будет разви­
ваться с иностранными государства­

ми как по линии импорта, так и по ли­
нии экспорта, при наличии нормаль 
ных прибылей для иностранных фирм, 
торгующих с нами; это неизбежная и 
естественная в капиталистическом 
окружении дань Советского союза. Но 
борьба против сверхприбылей, за нор­
мальные коммерческие отношения
между СССР и заграничными фирма­
ми, за добросовестное выполнение 
всех договоров и всех коммерческих 
операции с обеих сторон принадлежит 
к числу основных принципов монопо­
лии внешней торговли.

Внешняя торговля Советского союза 
в данное время представляет одно из 
самых узких мест всего народного 
хозяйства. В то время, как все наше 
хозяйство в целом уже давно обо­
гнало довоенный уровень и быстро 
шагает вперед, внешняя торговля еще 
далеко отстает от дозоенных размеров 
и потребует еще несколько лет для 
того, чтобы довести ее уровень, при­
мерно, до довоенного и возможно 
превысить его. Если ряд статей нашего 
экспорта (нефть, пушнина, бекон) дав­
но обогнал довоенный уровень, зна­
чительно его превысив, а другие по­
дошли или подходят к довоенному 
уровню (лес, асбест, сахар и проч.), то 
третьи — резко отстают от довоенных 
размеров. В числе последних самое 
главное и самое основноо место зани­
мает экспорт хлеба, который в сред­
нем за 5 лет (1909—1913 гг.) доходил 
до 727.4 млн. руб. с территоріпі импе­
рии и 690 млн. руб. с  территории ныне 
занимаемой СССР. Между тем, наш 
хлебный экспорт после революции 
стал восстанавливаться лишь в незна­
чительных размерах, а за последние 
годы почти сошел па-нет. Основной 
причиной этого было отставание раз­
вития зернового хозяйства в СССР и 
те социальные сдвиги, которые про­
изошли в крестьянском хозяйстве. 
Вместо крупных кулацких и помещи­
чьих хозяйств мы имеем многомил­
лионные раздробленные крестьянские 
хозяйства, что отражается на разме­
рах урожайности и товарной продук­
ции зернового хозяйства. Эта пробле­
ма советской властью поставлена во 
всю ширь. Разработана широкая про­
грамма, которая в ближайшие три— 
четыре года даст возможность цели 
ком эту проблему разрешить. Экспорт 
же всех остальных статей, вместе взя- 
тых без хлеба, за последние годы си­
стематически и быстро растет. Так, 
напр., процент наростания экспорта 
ло годам, за исключением хлеба, со­
ставляет в 1925/26 г. — 6.9%, 
в 1926/27 г. — 19,5%. в 1927/28 г. — 
31,3% к предыдущему году.
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За время революции у нас происхо­
дило не простое восстановление раз­
рушенного войной хозяйства; наряду 
с этим процессом восстановления про­
исходила и перестройка всего хозяй­
ства на совершенно новых началах. 
Наряду с изменением соотношения 
между отдельными отраслями произ­
водства имеется громадная передвиж­
ка и  в опросе на те или иные товары. 
Отставание советского экспорта от 
довоенного происходит не только в 
результате вышеуказанных причин, 
но и благодаря громадному росту лич­
ного и производственного потребле­
ния в СССР. Личное потребление 
должно было вырасти именно потому, 
что Октябрьская революция обозна 
чает поднятие благосостояния трудя­
щихся масс города и деревни, бедней­
ших и середняцких крестьян. Если до 
войны многие продукты питания экс­
портировали за счет недоедания на­
родных масс, то ныне значительная 
часть их остается в стране и идет на 
улучшение питания трудящихся горо­
да и деревни. Производственное по­
требление многих продуктов и това­
ров также выросло благодаря тому, 
что ряд отраслей нашей промышлен­
ности, работавших ранее на импорт­
ном сырье, целиком перешли на вну­
треннее или лишь частичное импорт­
ное сырье и заменили остальную 
часть советским сырьем. Кроме того, 
ряд новых производств стал перераба­
тывать те продукты, которые раньше 
целиком вывозились для переработки

Вся перестройка хозяйственной 
жизни, грандиозные процессы инду­
стриализации нашей страны — должны 
впредь найти свое отражение в струк­
туре советского экспорта и импорта,

самых главных причин роста совет­
ской экономики заключается в том, 
что благодаря широкому развертыва­
нию производительных сил страны, 
пробужденных революцией и осво­
божденных от оков полуфеодального 
царского, а затем и буржуазного ре­
жима, увеличился рост потребностей, 
который обгоняет развитие нашей про­
мышленности и сел. хоз-ва и толкает 
их на дальнейший, более быстрый рост. 
Несмотря на громадное увеличение 
производства отдельных товаров про­
тив довоенного, нужда в них не только 
не уменьшилась, а даже увеличилась 
благодаря тому, что потребление вы­
росло еще в большей степени. Об 
этом можно судить хотя бы по по­
треблению различных машин. Так, 
напр., советское машиностроение дало 
продукции в 1926/27 г. на 180 довоен. 
млн. руб., и в 1927/28 г. (по контроль­
ным цифрам) — па 236 млн. довоен. 
руб. против 114,2 МЛН. руб. В 1912 г.;

так. обр. увеличилось против довоен­
ного вдвое, т.-е. дает громадное уве­
личение. При этом мы имеем парал­
лельный рост импорта машин. То же 
относится и к электротехнической 
промышленности, которая в 1927/28 г. 
дала продукцию в размере 280% про­
тив довоенной, т.-е. почти в три раза 
больше. Между тем, импорт электро­
технических машин в этом же году 
составил громадную цифру, далеко пре­
вышающую ввоз в довоенные годы.

Наш импорт в настоящее время со­
ставляет несколько более половины до­
военного импорта. Народное хозяйство 
Советского союза имеет куда большие 
потребности в импортных товарах, 
машинном оборудовании, сырье, полу­
фабрикатах и некоторых готовых фа­
брикатах, чем оно импортирует в дей­
ствительности. Если бы мы имели 
возможность расширить импорт из-за 
границы до таких размеров, которые 
удовлетворили бы полностью потребно­
сти нашего хозяйства, то, конечно, темп 
нашего развития был бы быстрее, чем 
сейчас. Вот почему наш импорт для не­
которых отраслей народного хозяйства 
является лимитом их развития. Лими­
том же импорта является наш экс-

8тставание пашей внешней торговли, 
при громадных импортных потребно­
стях и при недостаточных экспортных 
ресурсах, находит свое об’яснение 
в том, что что каждая страна, которая 
хочет восстановить свое хозяйство 
после величайшего разорения, на 
вых порах нуждается в притоке 
странных капиталов. То же надо 
зать о странах с  отсталой промыш 
ностью и экономикой, которые ст 
задачей быстрое развитие своей 
дустрии.

История знает классический пример 
развития английской промышленности 
на основе экоплоатации колоний, выса-

5 млрд. франков контрибуции, ко­
торые дали возможность отсталой 
Германии в кратчайший срок стать 
передовой индустриальной страной. 
История знает и третий путь перели­
вания капиталов: — это пример С.-А. 
Соед. Штатов, куда уже не путем ко­
лониального или военного грабежа, а 
мирным путем ежегодно притекало 
громадное количество материальных 
средств и талантливых организаторов 
из Европы, давшее возможность С.-А. 
Соед. Штатам из экономически отста­
лой, но богатой естественными ресур-

в могущественную капиталистическую 
державу. Два первых пути — коло-
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■шального и военного грабежа — чу- 
ждм нам принципиально. Третий 
путь — путь мирного притока капи­
тала — принципиально приемлем. Но 
он также почти закрыт для нас, по­
скольку мы не получаем заграничных 
займов на приемлемых для нас усло­
виях и поскольку мировой капитал 
отказом в займах СССР фактически 
блокирует нашу страну. В итоге на­
родное хозяйство Советского союза, 
развивая планы своего дальнейшего 
строительства, зиждется лишь на 
собственных внутренних ресурсах. 
Благодаря устранению паразитических 
классов — буржуазии и помещиков — 
эти возможности значительно вырос­
ли. Благодаря этому Советский союз за 
короткий срок, безо всякой иностран- j 
ной помощи, -восстановил полностью 
свое хозяйство в довоенных размерах, 
чего более богатая Германия могла до­
биться при помощи получения много­
миллиардных займов. Наш пятилет­
ний план народного хозяйства постро­
ен из расчета на накопление собствен­
ных средств. Темп роста продукции 
народного хозяйства нашей страны, 
темп развития нашей промышлен­
ности дает рекордные цифры по срав­
нению со многими странами не только 
в период восстановительный, но и в пе­
риод коренной социальной и техни­
ческой реорганизации. Всякая отста­
лая страна, быстро переходящая на 
рельсы индустриализации, на первых 
порах нуждается в значительном им­
порте средств производства, с темі, 
чтобы на определенной стадии разви­
тия промышленности и сел. хоз-ва 
дать большие суммы экспорта, покры­
вающие потребности в импорте.

Правда, в  области кредитования 
внешней торговли со стороны ино­
странных банков и фирм за последние 
годы имеется сильный сдвиг. Фирмы 
и банки, начиная с нами дело робко 
в первые годы, постепенно убедились 
в абсолютной аккуратности наших 
платежей и стали развивать операции 
с нами. В первые годы нашей практи­
ки кредиты обходились нам чрезвы­
чайно дорого. За последние годы мы 
имеем реальный успех в деле сниже­
ния стоимости заграничных кредитов. 
Мы имеем уже значительные кредиты 
на нормальных условиях. Однако, и 
сейчас мы получаем кредиты значи­
тельно дороже и значительно мень­
ше тех, которые получают европей­
ские страны в Америке. Одна из ос­
новных задач монополии внешней тор­
говли заключается в том, чтобы до­
биться нормальных условий кредито­
вания. При этом зачастую дополнитель­
ная стоимость кредита скрыта в цене 
закупаемых нами товаров. Это слу­
чается с фирменными кредитами, ко­
торые паши органы получают при за­

казе тех или иных товаров. Фирмы 
используют кредит для того, чтобы 
навязать нашим организациям более 
высокие цены на поставляемые това­
ры. Вот почему мы ведем линию на 
замену фирменных кредитов банков­
скими и на улучшение имеющихся фир­
менных кредитов. В ближайшие два- 
три года мы в своих планах намечаем 
сокращение размеров тех кредитов, 
которые мы получаем у различных 
фирм для того, чтобы добиться реши­
тельного удешевления стоимости их. 
Многие заграничные круги думают, 
что Советский союз берет всякие кре­
диты, какие ему только дают. Между 
тем за последние годы наблюдается 
не мало случаев, когда мы отказы­
ваемся от использования открытого 
нам кредита из-за того, что использо­
вание таких кредитов обозначало бы 
большие переплаты, являясь тем са­
мым каналом для выкачки из нашей 
страны высоких прибылей. Этой твер­
дой политикой мы добьемся нормаль­
ных условий кредитования.

Монополия внешней торговли и план 
ее организации исходит из обеспече­
ния, год за годом, все большей спо­
собности маневрирования на мировом 
рынке — валютными ресурсами, экс­
портными товарами и импортными за­
казами. Проблема увеличения экспорт­
ной выручки за нашн советские то­
вары за границей путем улучшения 
их качества и стандартизации, при­
способления к особым требованиям 
заграничного рынка является основ­
ной задачей монополии внешней тор-

Ещс несколько лет наши импортные 
потребности будут превышать экс­
портные возможности, но к концу пя­
тилетия, благодаря росту всего нашего 
народного хозяйства, как промышлен­
ного, так и сельского, мы поднимем 
наш экспорт выше довоенного уровня, 
более свободно удовлетворяя свои 
потребности в импорте иностранных 
товаров и обеспечивая активное саль­
до внешней торговли. Несмотря на 
все трудности, вытекающие из факта 
отставания внешней торговли, нз-за 
невосстановленного экспорта и недо­
статочно удовлетворенных импортных 
потребностей, мы должны обеспечи­
вать быстрое развитие основных от­
раслей народного хозяйства путем 
планового руководства внешней тор- 

\ говлей. Это плановое руководство 
j дает возможность сохранения устойчи- 
I вости советской валюты и платеже­

способного баланса Советского союза, 
ибо в наших внешнеторговых и ва- 

I лютных планах точно учитываются 
все возрастающие расходы по закупке 

1 товаров, все возникшие обязательства
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при прежних заказах, все расходы 
по оплате процентов, доставке товаров 
и пр., — с. тем, чтобы все планы рас­
ходования валюты и планы закупок 
строго подчинить и поставить в зави­
симость от развития нашего экспорта 
и от валютной выручки, с  оставлением 
достаточного страховочного фонда ва­
люты, который дает возможность бо­
лее гибкого маневрирования на внеш­
нем рынке и безболезненной встречи 
тех или иных ограничений коммерче­
ских кредитов со стороны иностран­
ных банков и фирм.

Вот почему за все годы существова­
ния монополии внешней торговли не 
было ни одного случая, чтобы какой- 
нибудь торгующий на заграничном 
рынке советский орган не выполнил 
взятых на себя обязательств. Все 
контрагенты, с которыми мы имели 
дело за эти годы, неоднократно при­
знавали, что Советский союз в лице 
наших торгпредств является самым 
аккуратным клиентом. Это и понятно. 
Ведь экспортно-импортные фирмы мно­
гих очень богатых стран нередко ока­
зываются не в состоянии во время 
платить по своим обязательствам. 
Случаи банкротства в их среде не­
редки. В этих странах существует 
статистика банкротств торгующих и 
промышленных фирм. Единственно 
только советские органы не попадают 
и не могут попасть в этот статистиче­
ский учет обанкротившихся фирм, — 
именно благодаря наличию единого 
государственного экспортно-импорт­
ного и валютного плана и сосредоточе­
ния всех валютных ресурсов в единой 
кассе — в руках государства.

Мы выше останавливались па тех 
трудностях, которые обусловливали от­
ставание нашей внешней торговли, в 
частности, ограниченность нашего им­
порта. Нередко буржуазные экономи­
сты выступают с критикой Советского 
союза, указывая на недостаточный 
размер импорта в СССР заграничных 
товаров и на недостаточное значение 
Советского союза как рынка продуктов 
промышленности европейских и аме-

Голое перечисление приведенных 
нами причин еще целиком не об'ясня- 
ет отставания нашего импорта. Ведь 
в первые годы, на определенный пе­
риод времени, идя навстречу внутрен­
ним нуждам народного хозяйства, мы 
могли бы итти на больший импорт 
с тем, чтобы со временем покрыть этот 
большой импорт значительным ро­
стом экспорта; но это было бы возмож­
но именно при условии, если бы мы на 
заграничном финансовом рынке встре­
тили нормальные условия кредитова­
ния. Без этого, без соответствующего 
краткосрочного банковского кредитова­
ния, не говоря уже о долгосрочных зай­

мах, никакая внешняя торговля не мо­
жет развиваться нормально. Враждеб­
ное отношение нашего капиталистиче­
ского окружения со стороны одних и 
сдержанность со стороны других — 
являются одной из основных причин, 
задерживающих рост оборотов внеш­
ней торговли СССР.

За послереволюционные годы, в осо­
бенности за последние, произошло 
резкое изменение в структуре нашего 
импорта. Это вызвано как общей пе­
рестройкой всего народного хозяйства 
страны и соответственной передвиж­
кой его потребностей с одних товаров 
на другие, так и ограниченностью на­
ших импортных возможностей, тре­
бующих удовлетворения в первую оче­
редь основных, неотложных потребно­
стей и более решительных ограниче­
ний других нужд, по сравнению с пер­
выми менее важных. Уже в истекшем 
1927/28 г. 88% всех ввозимых товаров 
падает на долю машин, средств техни­
ческого снабжения, полуфабрикатов, и 
лишь остальные 12% — на готовые 
фабрикаты, предназначенные для лич­
ного потребления, большая часть ко­
торых идет из восточных стран. Эта. 
линия на максимальное удовлетворе­
ние потребностей социалистической 
промышленности и перестраивающего­
ся сел. хоз-ва является базой нашей 
внешнеторговой политики. Однако, это 
вовсе не означает, что Советский союз 
вообще против ввоза готовых продук­
тов. Будь у нас более развитый экс­
порт и, в связи с  этим, большие 
импортные возможности, недостаток 
тех или других промышленных това­
ров, который мы не можем покрыть 
собственной промышленностью, мы бы 
удовлетворили ввозом готовых това­
ров из-за границы. Но, конечно, для 
того, чтобы в случае экономической 
блокады или военных нападений на­
родное хозяйство СССР не было бы 
расстроено, необходимо в первую оче­
редь развить собственное машино­
строение и производство тех видов 
сырья, которые можно добыть в усло­
виях нашей страны и которые будут 
питать нашу промышленность. Инду­
стриализация нашей страны и вея пе­
рестройка народного хозяйства долж­
ны итти, в условиях капиталистиче­
ского окружения, по линии системати­
ческого снижения нашей зависимости 
от мирового рынка и поднятия хозяй­
ственной самостоятельности Советско-

Расширение внешнеторговых оборо­
тов может показаться противореча­
щим идее сокращения зависимости от 
мирового рынка. Конечно, всякое рас­
ширение мировых связей, увеличение 
внешнеторгового оборота — это увели-
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чсние зависимости. Но в этом смысле 
зависимость зависимости рознь, ибо, 
напр., каучуковые плантации англий­
ских колоний тоже «зависят» от гро­
мадного американского рынка, где 
сбывается каучук. Всем известно, что 
Америка предпочла бы быть сама «за­
висимой» в том смысле, чтобы каучук 
был бы в ее колониях и она свои 
излишки вывозила бы в Англию. Суть 
не в увеличении хозяйственных свя­
зей, а в существе этих связей — 
кто от кого зависит и в какой степени. 
Та зависимость от внешнего рынка, 
которую мы хотим устранить, выра­
жена, напр., в таких фактах: ряд важ­
нейших, широко распространенных 
машин для нашей промышленности 
мы в СССР не производим, и в отно­
шении их целиком зависим от тех 
заграничных фирм, которые нам их 
поставляют. Мы не производим запас 
пых частей ко многим машинам. Мы 
нуждаемся в автомобилях и тракто­
рах, но почти не имеем их производ­
ства. Освобождение будет заключаться 
не в том, что мы перестанем ввозить 
машины, тракторы и автомобили (этой 
задачи мы перед собой не ставим), а 
в том, чтобы основные нужды народ­
ного хозяйства удовлетворялись бы за 
счет советского производства. Инду­
стриализация обозначает в первую 
очередь развитие собственного маши­
ностроения. Этим она кладет фунда­
мент советской экономике, способной, 
в случае блокады, удовлетворять ос­
новные нужды собственными сред-

То же самое касается и цветных 
металлов, производство которых лишь 
наполовину удовлетворяет наши по­
требности. Конечно, наша политика 
должна быть направлена на то, чтобы 
использовать естественные богатства , 
нашей страны и наладить произвол- I 
ство важнейших цветных металлов.

В области сел. хоз-ва наша зависи­
мость, которую мы должны максимально I 
снизить, заключается в отсутствии у нас. j 
достаточно развитой сырьевой базы ' 
для ряда отраслей промышленности, | 
для которых мы значительную долю 
сырья ввозим из-за границы. Наша 
промышленность снабжается тонко­
рунной шерстью на •/»  за счет им­
порта и лишь на ‘До за счет вну­
треннего производства. То же самое 
касается и химической промышленно­
сти и производства минеральных удо-

Политнка монополии внешней торго­
вли, расширяя внешнеторговые оборо­
ты, ставит своей целью содействие ин­
дустриализации пашей страны и укре­
пление ее экономической самостоя- 
тельности, подчиняя этим основным I 
интересам как размеры, так и струк- I 
туру экспортно-импортных операций. I

Но, к сожалению, не всякие про­
дукты мы можем производить в СССР 
и, кроме того, еще требуется долгое 
время для того, чтобы наладить про­
изводство их.

Несмотря на грандиозный темп на­
меченного развития нашей промы­
шленности, почти всех ее отраслей, по 
нашим планам внешней торговли наш 
импорт не только не сокращается, 
но год за годом систематически растет 
вместе с ростом экспорта. Внутренняя 
емкость рынка СССР громадная, и вся 
политика советского государства с ка­
ждым годом поднимает платежеспособ­
ный спрос населения. Этим и об’ясня- 
ется, что даже в нашем пятилетием 
плане, предусматривавшем больше чем 
удвоение промышленной продукции 
против довоенной, мы еще будем 
чувствовать нехватку многих промыш­
ленных товаров, ибо наряду с рас­
ширением продукции промышлеп-

жѳние цен и повышение заработной 
платы, что расширит емкость рынка 
в бблыпей степени, чем намеченный 
план промышленной продукции. Об­
щий рост благосостояния населения, 
под’ем культурного уровня вызовут 
к жизни новые потребности, значи­
тельная часть которых будет удовле­
творяться за счет импорта. Инду­
стриализация СССР, обещающая ги­
гантский темп развития советского 
машиностроения, не только по преду­
сматривает сокращения импорта ма­
шин, но диктует необходимость уве­
личения их ввоза, ибо потребности в 
новом техническом оборудовании, 
усовершенствованных машинах и но­
вейшей технике растут в большей 
степени, и будут расти более быстро, 
чем способен удовлетворить гигант­
ский рост советского машиностроения.

Внешняя торговля, протекая на ос­
нове монополии, позволяет избегать 
излишнего посредничества как целых 
стран, так и фирм, как в деле сбыта 
советских, так и покупки иностранных 
товаров. Мы стараемся при покупке 
товаров непосредственно связаться 
со странами и фирмами-производите- 
лями, а при реализации советских то­
варов—со странами и фирмами-потре­
бителями наших товаров. Это не зна­
чит, что мы отрицаем всякое посре­
дничество. Нет, мы против излишних 
посреднических звеньев аппарата, ко­
торые являются наростом на целом 
ряде как потребителей, так и произво­
дителей. Мы используем и будем 
использовать оптовые иностранные 
фирмы как по сбыту наших товаров, 
так и по покупке иностранных, если 
это окажется целесообразным и вы­
годным. Так. напр., прежде Россия
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покупала продукцию многих коло­
ниальных стран не в самих колониях, 
а на европейских рынках, напр., аме­
риканский хлопок покупался на евро­
пейских биржах, египетский — вместо 
Египта — в Ливерпуле и Бремене, ав­
стралийская шерсть — также на евро­
пейских биржах. То же самое с южно­
американской кожей, дубителями и т. д. 
При наличии многочисленных мелких 
фирм по покупке этих товаров преж­
няя Россия может быть неизбежно и 
должна была обращаться к посредни­
честву. Но теперь, когда монополия 
внешней торговли об’единяет в своем 
едином лице всех потребителей, пред­
ставляя крупную экспортно-импортную 
фирму, выгодно и целесообразно свя­
заться непосредственно с основными 
производителями, минуя посредниче­
ские страны, и с  теми крупными фир­
мами, которые заняты производством 
этих товаров, или, будучи торговыми, 
непосредственно связаны с производи­
телем. Благодаря этой линии полити­
ки, мы за последние годы произвели 
большой сдвиг в географии наших за­
купок импортных товаров и сбыта со­
ветских экспортных товаров.

В области импорта задачи чрезвычай­
но сложны. Правда, в области поку­
пок биржевых товаров, приобретаемых 
нами за наличные, как-то: хлопок, 
шерсть, каучук, цветные металлы, чай 
и др., мы уже достигли значительных 
успехов и, в среднем, покупаем не 
хуже, чем импортеры других стран, 
хотя у нас, в силу нашей организации 
торговли, есть еще большие возмож­
ности лучшего использования мировой 
кон’юнктуры. Но в области покупки 
машинного оборудования и техниче­
ского снабжения недостатков еше мно­
го. Ибо дело здесь куда сложнее и 
труднее. Увеличение заказов по ма­
шинному оборудованию осуществимо 
только при высококвалифицированном 
аппарате, при больших знаниях и боль­
шой компетентности кадров работни­
ков. Здесь каждая конструкция отли­
чается от другой, имея свои качествен­
ные особенности, свою особую эффек­
тивность и производительность. Уметь 
разобраться во всех этих технических 
особенностях, правильно сочетать ком­
мерческую политику с технической це­
лесообразностью — представляет вели­
чайшие трудности, требует громад­
ных знаний и длительного накопле­
ния опыта. В области покупок ма­
шин мы сплошь и рядом сталкиваемся 
с попытками, правда, безуспешными, 
отдельных фирм и стран специально 
сговориться против СССР и навязать 
нам более высокие цены на поставляе­
мые машины.

Важнейший момент в деле закупок 
оборудования заключается еще в том, 
что благодаря росту промышленной 
техники, постоянному усовершен­
ствованию конструкции тех или иных 
машин, требуется непрестанное изу­
чение развития всей мировой техники, 
с тем, чтобы самые лучшие достиже­
ния, испытанные и проверенные, пере­
носить на советскую почву, облегчая 
и помогая внедрению в нашу экономи­
ку самых усовершенствованных спо­
собов производства, без повторения 
всех переходных ступеней учебы и 
опыта.. Внешняя торговля Советского 
союза—это не только средство исполь­
зования всех материальных возможно­
стей мирового рынка, но это также 
средство всестороннего использования 
всех культурных и технических дости­
жений 3. Европы и Америки для бо- 
лее успешного и более быстрого со­
циального и технического переустрой­
ства всей экономики страны. Наше со­
циалистическое переустройство сопро­
вождается коренной технической пере­
стройкой всей промышленности, транс­
порта и сел. хог-ва па основе электри­
фикации. И задача поднятия техниче­
ской квалификации нашей страны, 
улучшения наших знаний мирового 
рынка и мировой техники с точки зре­
ния наших потребностей является од­
ной из важнейших задач в области на­
ших внешних экономических сношений.

Экономическое общение Советского 
союза с мировым капитализмом про­
ходит по трем руслам. Первое —это 
внешняя торговля (ввоз и вывоз това­
ров), второе — использование техни­
ческой помощи иностранных фирм и 
инженеров для нашей промышленно-

За  последние годы стала широко 
развиваться новая форма сношений и 
сотрудничества междѵ советским го­
сударством и европейско-американской 
техникой. Эта форма—договоры о тех­
ническом содействии иностранных 
фирм советской промышленности. На­
сколько это дело важное и имеет бу­
дущность,—видно из того, как из года 
в год увеличивается число договоров 
технической помощи, при чем эти 
технические договоры заключены 
с крупнейшими и влиятельными фир­
мами Европы и Америки. Осуществле­
ние этих договоров в общем и целом 
оказалось положительным как для со­
ветской промышленности, так и для 
иностранных фирм. Эти договоры пре­
дусматривают помощь со стороны ино­
странных фирм нашим заводам в деле 
усовершенствования выпускаемых ими 
машин и разных продуктов и в деле 
производства таких машин и товаров, 
какие раньше в России не производи­
лись, а также и в деле постановки
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промышленных предприятий, 
мы начали и должны будем псе боль­
ше и больше наряду с импортом ма­
шин и товаров импортировать ино­
странную технику путем заказов ино­
странным фирмам и получения от инх 
чертежей различных машин, а также 
путем приглашения виднейших инже­
неров н техников для постоянной и 
временной работы на предприятиях 
СССР. Таких инженеров теперь рабо­
тает уже сотня. В ближайшие годы 
надо ожидать, что количество ино­
странных инженеров, работающих 
в СССР, дойдет до нескольких-тысяч. 
Наряду с этим, по договорам о техни­
ческой помощи будут 
сотни н тысячи русских инжене­
ров для работы на иностранных пред­
приятиях, для обучениі. их новым 
приемам и методам с тем, чтобы пере­
нести их к нам. Наши связи но 
импортным операциям с иностранны­
ми фирмами должны быть использо­
ваны для того, чтобы нанлучшне до­
стижения иностранных фирм, через 
организацию технического содействия, 
перенести в СССР, 
тесную связь между инженерскими 
кадрами СССР, Европы и Америки.

За время империалистической и гра­
жданской войны наши инженеры жили 
в тяжелых условиях, были оторваны 
от заграницы и на много отстали. 
Междѵ тем техника в Европе я  Аме­
рике за это время далеко шагнула 
вперед. Нам необходимо заполнить 
эти пробелы н дать мощный толчок 
развитию техники в СССР. Это еще 
более поможет правильной организа­
ции импорта в смысле предоставле­
ния иностранным фирмам более точ­
ных и тщательно разработанных спе­
цификаций по заказам машин, с уче­
том всех достижений техники, и бо­
лее правильному использованию при 
заказах машин технических достиже­
ний Запада путем размещения зака­
зов V тех фирм и в тех странах, кото­
рые находятся на более высокой 
ступени развития данного вида про­
изводства. Вот почему в импорт­
ной работе важна не только пра­
вильная коммерческая политика, но и 
правильное использование завоеваний 
техники путем соответствующего изу­
чения состояния техники в отдельных 
странах, в отдельных отраслях про­
мышленности h на отдельных пред­
приятиях.

Третье рѵсло нашей внешней эконо­
мической политики — это концессии.

Первый декрет о концессионной по­
литике был издан еще до перехода 
к новой экономической политике. Ряд 
концессионных предприятий возник 
ещо с того времени, многие из них ра­
ботают успешно, некоторые пережи­
нают отдельные затруднения, некото­

рые же ликвидировались. К 1-му лнв. 
1928 г. в СССР действовало 09 концес­
сий, с основным капиталом в 44,9 млн. р. 
и с количеством рабочих в 27,3 тыс. 
человек постоянных и 5.772 чело­
век1) сезонных. Продукция производ­
ственных и горных концессий за 
1926/27 г. составляла сумму в 47,1 млн. 
рублей. Однако, такое развитие кон­
цессионных предприятий в СССР нель­
зя считать значительным, поскольку 
список концессионных об’ектов, т.-е. 
список тех предприятий, которые прави­
тельство выделило в группу возмож­
ных к сдаче концессий, еще более зна­
чителен по своему об'ему. Концесснон- 

болыпе, чем их фак- 
Для этого 

.есть ряд причин, важнейшие из кото­
рых заключаются в политике капита­
листических государств по отпоше- 
нию к  СССР, в сдержанности солид­
ных фирм в дело вкладывания средств 
в концессионные предприятия в СССР. 
Действуют, конечно, и предрассудки 
капиталистических кругов Европы и 
Америки, отсутствие должной инфор­
мации о СССР и об его хозяйственных 
возможностях, влияние враждебной 
информации. К  этому надо прибавить 
непривычность иностранцев к усло­
виям труда в СССР и к законодатель­
ству СССР, хотя действующие концес­
сионные предприятия убедились в пол­
ной возможности работы в рамках со­
ветских законов для концессионных 
предприятий. Из существующих кон­
цессий менее успешно паботалн и ра­
ботают те из них, которые производят 
для вывоза за границу, между тем как 
предприятия, работающие на внутрен­
ний рынок, приносят не только боль-

сверхприбыль. Это происходит благо­
даря более повышенному уровню цен 
внутри СССР, сравнительно с Евро­
пой, и выгодному курсу червонца для 
импорта товаров в СССР и неблаго­
приятному для экспортных отраслей 

По трем описанным руслам — внеш­
няя торговля, концессионные пред­
приятия и техническое содействие-  
идут н  будут развиваться хозяйствен­
ные связи Советского союза с загрл-

Несмотря на всю новизну системы 
монополии внешней торговли, несмо­
тря  на отсутствие заранео подгото­
вленных кадров h ранее накопленного

6-7 лет, с начала восстановления внеш-

' уже имеем значительные достижения, 
опираясь на которые мы должны по-
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■ставить перед собой более сложные и 
■более важные задачи в деле дальней­
шего улучшения постановки внешней 
торговли. Удешевление и рационали­
зация внешнеторгового аппарата яв­
ляются одними из наших важнейших 
задач. Трудно добиться точных дан­
ных о торговых расходах иностран­
ных экспортно-импортных фирм. 
Имеющиеся данные по внутренней 
торговле, в частности по Германии и 
Америке, в сопоставлении с советски­
ми данными показывают громадное 
преимущество нашей системы. Мы 
уже указывали, что она работает зна­
чительно дешевле заграничной, имеет 
несравненно меньше издержек обра­
щения, доставляя товар от производи-

кидками, чем это происходит в бур­
жуазных странах. Несомненно, если 
получить точные данные о действи­
тельных расходах экспортно-импорт­
ных организаций и накидках на прода­
ваемые товары и сравнить их с уров­
нем расходов наших торгпредств 
и с их накидками на экспортируемые 
и импортируемые товары, то мы уви­
дим громадную экономию народно­
хозяйственных средств. Возьмем отдел 
Берлинского торгпредства по электро­
техническим заказам. Он состоит из 
80 сотрудников, размещая в год зака-

нем на 40—50 млн. руб., из них мил­
лионов на пятнадцать у АЗГ. Между 
тем. Русский отдел АЭГ, занятый 
только торговыми операциями с СССР, 
состоит из количества сотрудников 
больше, чем в 200 человек.

И наш аппарат, несомненно, улуч-

06 этом свидетельствует сопоста­
вление расходов аппарата в послед­
ние годы, по сравнению с первыми 

. годами его существования. Так, напр., 
сокращались расходы по Берлинскому 
торгпредству. В 1926/27 г. по бухгал­
терским данным процент торговых 
расходов к общему обороту торгпред­
ства составил 1,29 против 1,73 
в 1925/26 г. Состав сотрудников также 
снижается, составив в среднем за 
1926/27 г. 984 человек против 1.004 
в 1925/26 г. Между тем, обороты 
того же торгпредства в 1926/27 г. воз­
росли на 40% против 1925/26 г., при 
чем сокращение расходов протекало 
при увеличении оборота и улучшении 
качества работы. Правда, недостатков 
еще много в нашем аппарате, мы

ча дальнейшего усовершенствования 
аппарата.

Мероприятия по улучшению аппа­
рата должны идти по двум линиям. 
Первая — усовершенствование органи­
зационной структуры экспортно­
импортных учреждений, и вторая —

улучшение кадров проводников моно­
полии внешней торговли. Если в на­
чале восстановления внешней тор­
говли наши торгпредства являлись 
интегральными органами и не облада­
ли достаточным специализированным 
и опытным аппаратом в области основ­
ных групп товаров, из-за чего работа 
страдала многими недостатками, то за 
последние два-три года, став на путь 
специализации, они значительно улуч­
шили структуру нашего экспортно­
импортного аппарата. Новая органи­
зационная структура наших экспортно­
импортных организаций имеет еще 
ряд шероховатостей, вытекающих из 
молодости и недостаточной опытно­
сти их, но она уже дала громадные 
материальные выгоды нашему госу­
дарству й поставила дело внешней 
торговли на здоровую организацион­
ную базу.

До сих пор важнейшим вопросом 
внешнеторгового аппарата является 
еще вопрос о людях. Вся наша страна 
и великое дело стройки упираются 
в недостаток культурных специально 
подготовленных и инициативных лю­
дей. Внешнеторговый аппарат плоть 
от плоти нашей страны и страдает 
томи же болезгіями и теми же недо­
статками, которыми страдают наши хо­
зяйственные организации.

Благодаря организационным недоче­
там нашего аппарата, благодаря недо­
статочному умению, слабому еще опы­
ту и благодаря нашей бедности — мы 
пока далеко не в полной мере исполь­
зуем все возможности, предоставляе­
мые нам монополией внешней тор­
говли, не получаем всех тех резуль­
татов, которые могли бы получить при 
лучшей организации дела. Вот почему 
вопросы о внешнеторговом аппарате,
о правильной увязке всех его звеньев,
о выработке более усовершенствован­
ных методов внешнеторговой работы, 
методов гибкой коммерческой полити­
ки и маневрирования на мировом 
рынке и, наконец, вопросы о работни­
ках, осуществляющих монополию 
внешней торговли, повышение их ква­
лификации путем систематического на­
копления ими опыта, изучения всех 
возможностей мирового рынка и по­
требностей социалистического хозяй 
ства — являются центральными за­
дачами не только самого Комиссариата 
внешней и внутренней торговли, но и 
всего социалистического государства. 
Конечно, сразу всех этих задач мы но

у нашего внешнеторгового аппарата 
имеются во всех перечисленных обла-

но потому, что мы имеем большие 
успехи, мы должны еще больше и
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резче подчеркивать имеющиеся недо­
статки, чтобы легче было их устра-

Добросовестное и внимательное изу­
чение условий заграничной работы, 
языка, хозяйственной структуры и хо­
зяйственной особенности страны, обо­
гащение собственного опыта общением 
с  капиталистическими странами, в це­
лях дальнейшего улучшения практики 
осуществления монополии внешней 
торговли — являются основными зада­
чами, которые стоят ежедневно в ра­
боте нашего внешнеторгового аппара­
та. Из этого вытекает необходимость 
максимальной устойчивости аппарата, 
решительная борьба с его текучестью.

Особенной внимательностью и забо­
той с нашей стороны должны быть 
окружены работники за границей. Они 
должны быть поставлены в такие 
условия, которые позволяли бы им 
проявить максимум энергии, умения и 
сил для овладения своим делом.

Частая сменяемость работников 
внешнеторгового аппарата не может 
создать у них уверенности в том, как 
долго и при каких условиях они бу­
дут работать дальше, а частый пере­
вод с одной работы на другую ведет 
к растрате накопленного опыта без 
возможности его дальнейшего приме­
нения. Поэтому в тех случаях, когда 
при сокращении штатов или реоргани­
зации и рационализации аппарата бу­
дет необходимо увольнение работ­
ников, честно служивших делу проле­
тарского государства, мы должны дать 
им работу по линии нашего Наркомата 
или компенсировать их в таких разме­
рах, чтобы они поняли и почувство­
вали правильную оценку затраченных 
ими трудов на дело монополии внеш­
ней торговли.

Большое значение в деле укрепле­
ния внешнеторгового аппарата имеют 
и меры поощрения выдающихся и спо­
собных работников в тех случаях, 
когда они, благодаря собственной ини­

циативе, особому рвению и умению 
добиваются выдающихся успехов. По­
ощрение должно производиться в форме 
материального вознаграждения, мо­
ральной поддержки, путем оценки н 
публичного признания заслуг того или 
другого работника, всех сотрудников 
организации в целом и т. п.

Всемерно обеспечивая так. обр. 
благоприятные условия работы за­
граничных работников, мы наряду 
с этим должны потребовать от нашего 
заграничного аппарата товарищеской 
обстановки среди всех сотрудников, 
а в первую очередь от руководителей 
и основных кадров, необходимой само­
критики в работе, как средства испра­
вления ошибок и обогащения опыта ра­
ботников. Особенно важно поставить 
дело всестороннего использования спе­
циалистов внешнеторговой работы — 
с тем, чтобы, при подлинном и дей­
ствительном контроле их работы со 
стороны руководителей, путем това­
рищеского отношения и создания над­
лежащих условий работы, еще больше 
их поиблнзить к себе и полностью ис­
пользовать их силы в работе.

Делу воспитания молодых специа­
листов в заграничных аппаратах 
должно быть уделено со стороны ру­
ководителей максимум внимания. Ка­
ждый руководитель должен иметь осо­
бое наблюдение за тем, чтобы обеспе­
чить совершенно нормальные условия 
для обучения и продвижения молодых 
кадров специалистов в нашем внешне­
торговом аппарате.

Издание Энциклопедии советского 
импорта, наряду со вторым изданием 
Энциклопедии советского экспорта, 
является одним из важнейших орудий 
решения проблемы по поднятию ква­
лификации наших кадров и помощи 
им в деле изучения внешней торговли, 
потребностей нашего народного хозяй­
ства и возможностей мирового рынка.

А. И. Микоян


